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W zwigzku ze zmieniajaca sie sytuacjg na rynku mieszkan, nabywcy i inwestorzy zwrdcili swojg
uwage na rynek domow. Dzieje sie tak poniewaz w poréwnaniu do duzego mieszkania w centrum miasta,
dom przestaje by¢ nieosiggalng perspektywa. Nabywca posiadajacy milion ztotych i poszukujacy
nieruchomosci na przyktad na rynku wroctawskim, moze dokona¢ wyboru pomiedzy stumetrowym (w wielu
przypadkach nawet mniejszym) mieszkaniem w centrum, a catkiem tadnym, dwustumetrowym domem na
obrzezach miasta. Decyzja w kazdym przypadku opiera sie rzecz jasna na preferencjach poszczeg6inych
jednostek, jednak dla gtebszego poznania tematu mozna podja¢ sie analizy profilu oséb rozwazajacych
kupno domu. Analitycy redNet Consulting, opierajac sie na wynikach badan prowadzonych w trakcie
targébw mieszkaniowych, starali sie miedzy innymi przyblizy¢ profil potencjalnego klienta pragnacego nabyc¢
dom. Badania przeprowadzono na targach mieszkaniowych tabelaofert.pl podczas edycji wiosennej i

jesiennej 2007 roku.
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Rynek domow

Jednym z wazniejszych czynnikow charakteryzujacych potencjalnych klientow jest powéd zakupu domu.

Powod zakupu domu
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Zrédto: redNet Consulting

Najczesciej padata odpowiedz ,chce zamieni¢ mieszkanie na wigksze” — niecate 42% badanych oso6b
wskazato ten czynnik jako gtéwny motyw dziatania. Ptynie stad bardzo wazny wniosek podpowiadajacy, ze
osoby myslace o kupnie domu, posiadajg obecnie mieszkanie. Wigze sie to z posiadaniem duzego —
zazwyczaj — kapitatu, mogacego wspoméc finansowanie zakupu domu. Drugg pod wzgledem wielkosci
grupe stanowig inwestorzy traktujgcy zakup domu jako inwestycje (lokate kapitatu) — kupujg ze
Swiadomoscig dobrze ulokowanych pieniedzy, zdajac sobie sprawe z bezpieczenstwa takiej lokaty, jak i
wzrostu jej wartosci w diugim okresie. W tym gronie znalazto sie 20% ankietowanych. Trzecig pod
wzgledem wielkosci grupe stanowia inwestorzy, ktérzy kupujac domy planujg zarabia¢ na wynajmie tych

redNet Consulting Sp. z 0.0.
ul. Sadowa 5, 43-600 Jaworzno

Centrala:

Wisniowy Business Park, Bud. C

ul. 1-go Sierpnia 6a, 02-134 Warszawa
tel.: +48 22 318 72 00

faks: +48 22 318 72 10
consulting@rednetproperty.com
www.rednetconsulting.com

Sad Rejestrowy: Sad Rejonowy w Katowicach

VIIl Wydziat Gospodarczy
KRS: 0000226990 r'e d N et
NIP: 632-18-79-602

Kapitat zaktadowy: 51 000 PLN CONSULTING




Rynek domow

nieruchomosci. Tu znalazto sie

15% ankietowanych. Ponad 11% poszukiwato domu z myslg kupna dla

dzieci. 25% podato inne powody, lub nie byto zdecydowanych w tej kwestii.

Wiek klienta
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Warto tez zdawac sobie sprawe w jakim wieku sg osoby pragnace kupi¢ dom. Ta informacja moze by¢

niezwykle pomocna przy uktadaniu programéw promocyjnych, ustalaniu grup docelowych, do ktérych

bedzie kierowany produkt oraz do przewidywania wahan popytu (cho¢by w wyniku zmian

demograficznych). Ot6z najliczniejszg grupe reprezentowaty osoby w wieku 30-35 lat (bylo to 30,5%

badanych). Natomiast tacznie w grupie od 30 do 50 lat znalazto sie 68% wszystkich badanych oséb.

Pozwala to wysnué wniosek ze przyszli nabywcy domoéw to osoby dojrzate, mogace pochwali¢ sie stabilng

sytuacjq zyciowa.
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Rynek domow

Sytuacja rodzinna klientow
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W odniesieniu do poprzednich informacji, sytuacja rodzinna oséb planujacych kupno domu prezentuje sie
jako ciag logiczny. Najwiekszg grupe (ponad 43%) stanowig osoby o ustabilizowanej sytuacji rodzinnej —
posiadajace dzieci i nie majgce w planach nastepnych. Osoby te majg juz ustabilizowane preferencje,
wiedzg czego potrzebujg. Nieco mniej osob znalazto sie w grupie majacych rodzine, lecz planujacych jej
powiekszenie. Tak zdeklarowata sie co czwarta badana osoba. W gronie najmtodszych ankietowanych
znalazly sie osoby nie majace dzieci, lecz rozwazajace powiekszenie rodziny w najblizszej przysziosci
(80% udzielajacych tej odpowiedzi miato mniej niz 35 lat). Z tg sytuacjg identyfikowat sie co piaty badany.
Ostatnig grupa stanowity osoby nie posiadajace dzieci i nie planujace ich w najblizszym czasie. Byto to

ponad 11% ankietowanych.
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Rynek domow

Znajgc preferencje klientéw zainteresowanych kupnem domu, mozna fatwiej zrozumieé sposoby ich

postepowania oraz trafniej przewidywac trendy rynkowe.
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